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]GFT, proveedor de servicios
de tecnologías de la informa-
ción, se ha hecho cargo del man-
tenimiento y desarrollo de la
mayor parte de las aplicaciones
en este campo que precisa el
Deutsche Bank en España. El
contrato importa unos 80 millo-
nes de euros y tiene una dura-
ción de siete años. / Redacción

]El conseller de Política Terri-
torial i Obres Públiques de la
Generalitat, Joaquim Nadal, es
partidario de la reestructura-
ción del sector de la construc-
ción en Catalunya, como apuntó
en unas jornadas coloquio orga-
nizadas por el Gremi de Cons-
tructors de Barcelona, que presi-
de Néstor Turró. / Redacción

]El grupo Higiènic Global Ser-
veis (HGS), con sede en Corne-
llà de Llobregat, ha cerrado el
ejercicio 2009 con una factura-
ción de seis millones de euros,
cifra un 10% superior a la del
año 2008. La mayor parte de
dicha cifra (cinco millones) pro-
cede de la filial Papelmatic, que
creció un 16%. / Redacción

]La escuela de negocios Esade
y la patronal La Unió –que en-
globa a 107 entidades sanitarias
y sociales con 380 centros y más
de 45.000 trabajadores– han
decidido crear un observatorio
de cooperación entre el sector
público y privado en lo que ha-
ce referencia a políticas sanita-
rias y sociales. / Redacción
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C ómo sería la telefonía
móvil si volviéramos a
inventarla ahora que te-
nemos internet?”, se

preguntó Fernando Núñez, con-
sejero delegadode FonYou, cuan-
do la Comisión del Mercado de
las Telecomunicaciones liberali-
zó la telefonía móvil en el 2006.
La respuesta ha sido FonYou, el
primer operador móvil a través
de internet. A partir del alquiler
de las antenas, “hemos creado
nuestros propios servicios y nues-
tra tecnología”, explica. Con sede

en Barcelona, FonYou ofrece un
nuevo número de teléfono, sin
tarjeta SIM, que funciona como
otra línea sobre el teléfono móvil
del cliente, lo que le permite te-
ner dos números distintos en un
mismo terminal sin cambiar de
aparato ni de operador.
Desde la página web de Fon-

You, que funciona como un pa-
nel de control del móvil, se pue-
den desviar las llamadas del nú-
mero móvil FonYou al número
habitual, grabar mensajes perso-
nalizados de bienvenida e, inclu-
so, escuchar posteriormente y
grabar al disco duro del ordena-
dor las llamadas y mensajes de

texto recibidos, gestionando los
contactos desde la red. “Utiliza-
mos internet para proporcionar
al usuario servicios de telecomu-
nicaciones cada vez más valiosos
y conmás potencia. FonYou tiene
el ADN de operador pionero, que
ya nace como operador móvil on
line para que el usuario controle
y toque su telefonía móvil”, indi-
ca su consejero delegado.
La compañía prevé alcanzar

los 500.000 usuarios en los tres
próximos años porque, “por aho-
ra, ofrecemos un servicio único”.
Demomento, su clientamás vete-
rana es una valenciana de 75
años. La empresa prepara tam-
bién sus propias tarjetas SIM y
entonces, al contrario de lo que
ocurre ahora (el servicio es gra-
tuito y sólo se paga la tarifa de las
llamadas del operador habitual),
el número FonYou será el núme-
ro principal. No obstante, añade
Núñez, “tendremos tarifas muy
creativas e interesantes, que per-
mitirán, por el mismo precio,
abrir todo un universo de servi-
cios on line”.
Hoy, la tasa de penetración de

la telefonía móvil en España es
de las más altas del mundo, con
casi 113 líneas por cien habitan-
tes. Pero FonYou se ha marcado
como objetivo la maduración na-
tural hacia internet de la telefo-
nía móvil. “Unmercado saturado
–afirma Núñez– no implica que
sea maduro. Maduro significa
que hay un producto que respon-
de exactamente a las necesidades
de cada grupo de usuarios. Por
ahora, existen muchas necesida-
des no satisfechas y es ahí donde
desarrollamos nuestro papel”.c

SANIDAD

XAVIER CERVERA

XAVIER CERVERA

Carlos Pardo y Julio Agredano, en la sede de Meta4

Fernando Núñez, consejero delegado de FonYou

C. ANDRÉS Sant Just Desvern

Meta4, compañía especializa-
da en soluciones para la ges-
tión de capital humano, ulti-
ma un centro de servicios y
unas nuevas oficinas en un es-
pacio de 500m2 (aunque ya ha
reservado otros 1.500 m2) si-
tuado en el centro empresa-
rial Viladecans Business Park,
donde se trasladará en marzo.
En estas dependencias preten-
de satisfacer las necesidades
de gestión de personal de em-
presas conmenos demil traba-
jadores (que suponen el 80%
del empresariado catalán).
Carlos Pardo, su director ge-

neral para España y Portugal,
asegura: “Si queremos tener
éxito entre la mediana empre-
sa, ese crecimiento tiene que
pasar por Catalunya”. Y, por
ello, a principios del 2009Me-
ta4 adquirió Business T&G,
una firma catalana con una

amplia cartera de clientes en
ese segmento. La firma factu-
ró el año pasado unos 48millo-
nes de euros, 3,5 de los cuales
procederán deCatalunya debi-
do, fundamentalmente, a la in-
tegración en ella de Business
T&G. Pero, según Julio Agre-
dano (su delegado en Catalu-
nya), en el 2010 el 20% de los
ingresos provendrá ya deCata-
lunya, pues en pocos meses se
han captado 23 nuevos clien-
tes en este territorio y ya se
gestiona en él alrededor de
5.000 nóminas.
Para hacer frente a tal creci-

miento, Julio Agredano prevé
incorporar unos diez nuevos
consultores. En total, el perso-
nal de la compañía estará for-
mado entonces por unas 50
personas, “que darán un servi-
cio personalizado, de proximi-
dad, y a la medida de las nece-
sidades de la mediana empre-
sa”, añade.c
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